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Inter Invest poursuit son développement

Inter Invest Outre-mer féte cette année les 15 ans de son agence
réunionnaise. Un anniversaire qui donne I'occasion a Benoit Petit,
son directeur général, de nous présenter le groupe financier et ses

perspectives pour La Réunion.

Le Mémento : Pouvez-vous nous
présenter Inter Invest ?

Spécialisé dans la structuration etla
gestiondesolutionsd’investissement
etdefinancementenoutre-mer, Inter
Investestun groupefinancier, familial
etindépendant. Il a été créé par mon
pere en 1991. Nous nous position-
nons comme le partenaire privilégié
desPMEdesDOMetdes COM etnous
sommesauservicedeleur croissance.
Deslesdébuts duGroupe, nousavons
fait le choix d’'une implantation
locale forte avec 9 agences réparties
dans les DOM-COM (Saint-Barthé-
lemy, Saint-Martin, Guadeloupe,
Martinique, Guyane, Mayotte, ile de
la Réunion, Polynésie francaise et
Nouvelle-Calédonie).

Lapremiere agence a été inaugurée
en 1995 ala Martinique et celle de La
Réuniona 15 ans cette année ! Notre
mission consiste, en effet, a faciliter
l'accesdesentrepreneursindividuels,
des TPE et PME aux financements
bancaires, aux aides fiscales (Crédit
d’'impdt, loi Girardin Industriel) ainsi
qu'aux fonds européens. Grace aux
Fonds d'Investissement de Proximité
(FIP outre-mer) gérés par la société
de gestion du Groupe Inter Invest
Capital, nous accompagnons égale-
ment la croissance de nombreuses
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entreprises ultra-marines en renfor-
cant leurs fonds propres selon leurs
besoins.

Le Mémento : Comment se porte
votre secteur actuellement ?
Notreactivité de financeur desentre-
prises réunionnaises se porte bien
dans un contexte qui n'est pas facile.
En effet, certainsde nos clientsontvu
leur demande se réduire, mais, mal-
gré la pandémie, nombre de chefs
d’entreprise continuent a porter des
projets et savent que nous sommes
avec eux pour leur apporter les com-
pléments de fonds propres ou des
financements.

Le Mémento : Quelles sont les raisons
de votre venue a La Réunion ?

Je souhaitais témoigner a nos clients
de la présence d’Inter Invest a leur
cOté et évoquer certains grands pro-
jets structurants qui verront le jour
dans les prochains mois. Par ailleurs,
je désirais évidemment étre aupres
des équipes de La Réunion dans
cette période difficile. De maniere
générale, mémesinotresiéege estbasé
aParis, nombre de collaborateurs se
déplacent tres régulierement dans
I'ensemble des outre-mer afin com-
prendre au mieux les besoins des

entrepreneurs de chaque zone avec
lesquelles nous travaillons et faire
évoluer notre offre etnos services en
conséquence.

Le Mémento : Inter Invest Outre-

mer féte les 15 ans de son agence
réunionnaise. Quel bilan faites-vous
de ces 15 années, et quelles sont vos
perspectives d’avenir ?

Je répondrais par deux chiffres:ilya
15 ans notre part de marché était de
0%, elle est aujourd’hui d’environ
35 %surnotre activité de montage de
dossiers d'obtention d’aides fiscales.
Lobjectif partagé avec les équipes
estd’arriver a couvrir 50 % de notre
marché.

Le Mémento : Comment se porte

P’agence réunionnaise d’Inter Invest ?
Comme je vous le disais, nous avons
réussien 15ansareprésenter 35% du
marchélié auxaidesfiscales. Concre-
tement, cela représente 6.400 entre-
prises et 13.500 projets industriels.
Par ailleurs, sous'impulsion de Sté-
phane Schldgel, qui nous a rejoints
début 2018, grace a Ludovic Amirja-
now et ses équipes les deux agences
se sont beaucoup développées.

Le Mémento : Comment se place-t-
elle par rapport aux autres agences ?
La Réunion se place en deuxieme
position, mais je ne serais pas surpris
qu’elle devienne la premiere dans
quelque temps.
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